
     
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sales Manager (w/m) 
Ihre Aufgaben 

• Verantwortung und Betreuung internationaler 
Großkunden der Lebensmittelindustrie: Ausbau, 
Verkauf und Bewerbung von Fruchtkonzentraten, 
Aromen, Fruchtwein und Getränkegrundstoffe 

• Eigenverantwortliche strategische und operative 
Betreuung der Kunden sowie Neukundenakquise im 
Verkaufsgebiet inkl. Führung des Jahresgespräches 

• Betreuung und Beratung der Kunden zu bestehenden 
Sortimenten (Kundenbesuche, Angebotserstellung, 
Bemusterung, Entwicklungskoordination) 

• Konzeptentwicklung für Neuprodukte oder 
Produktanpassungen 

• Präsentation von Neuprodukten und Koordination von 
Kundenprojekten 

• Marktbeobachtung und Analyse von 
Marktentwicklungen 

• Organisation und Kundenbetreuung bei Audits 
• Monitoring laufender Kontrakte 
• Reklamationsmanagement 
• Interne Kommunikation und Koordination aller internen 

Schnittstellen 

Ihr Profil 

• Betriebswirtschaftlicher Hochschulabschluss oder 
abgeschlossene Ausbildung  

• Min. 3 Jahre Erfahrung in der Betreuung von Key 
Accounts im FMCG Umfeld, idealerweise in der 
Nahrungsmittelindustrie 

• Erfahrene Vertriebspersönlichkeit mit 
überzeugendem und kompetentem Auftreten und 
gutem Verhandlungsgeschick 

• Unternehmerisches Denken, gutes Zahlengefühl  
• Ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten  
• Interkulturelle Fähigkeiten 
• Hohe Eigeninitiative, proaktive und 

ergebnisorientierte Arbeitsweise 
• Sehr gute MS Office Kenntnisse (Excel, Word)   
• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse 

 
 

 

Unser Package 

• Internationales Umfeld mit vielfältigen Perspektiven und Weiterbildungsmöglichkeiten 
• Mitarbeit in einem dynamischen Team mit flexiblen Arbeitszeiten 
• Finanzielle Stützung des täglichen Mittagessens durch den Arbeitgeber 
• Abwechslungsreiche Tätigkeit mit Eigenverantwortung 
• Aus gesetzlichen Gründen sind wir verpflichtet darauf hinzuweisen, dass das kollektivvertragliche Mindestgehalt als 

Vollzeitkraft für diese Position bei jährlich € 37,134.16 brutto liegt. Unsere Gehaltspakete orientieren sich jedoch an 
aktuellen Marktgehältern  

 

Die AUSTRIA JUICE GmbH zählt zu den wichtigsten 
globalen Playern am Lebensmittel- und Getränkemarkt 
und beschäftigt rund 1.000 Mitarbeiter an weltweit 15 
Produktionsstandorten. Als ein führendes Unternehmen 
der Branche, zeichnet sich die AUSTRIA JUICE Gruppe 
seit Jahrzehnten durch ihre Expertise bei der Entwicklung 

innovativer Getränkekonzepte sowie qualitativ 
hochwertiger Food & Beverage Ingredients aus.  
Für unsere Vertriebsabteilung am Standort Kröllendorf 
(Allhartsberg, NÖ) suchen wir eine motivierte 
Persönlichkeit zum sofortigen Eintritt als Sales Manager 
(Vollzeitkraft): 
 

Nadia Talasinos 
Director of Human Resources  

AUSTRIA JUICE GmbH  
Kröllendorf 45 I 3365 Allhartsberg | Österreich 
Tel.:+43 676 892612854 
www.austriajuice.com 
 
 

Jetzt bewerben! 

http://www.austriajuice.com/
https://e-recruiting-austriajuice.agrana.net/sap/bc/webdynpro/sap/hrrcf_a_unreg_job_search?sap-client=250&sap-wd-configId=Z_ERE_CONF_UNREG_JOB_SEARCH_AJ&sap-language=de

