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Krankenhauser durch Added-Value
uberzeugen!

Die BinDoc Business Cases sind wertvolle Instrumente, um Informationen aus Sicht
von Krankenhausentscheidern zu transportieren. BinDoc hilft lhnen dabei den
Mehrwert von Med.-Tech. Produkten fiir Krankenhauser durch die Analyse
unterschiedlicher Reimbursement-Szenarien zu transportieren!

Anwendungsbereich:

Pre-Sales )

Sales

) After-Sales

Marktstrukturierung Mehrwertidentifizierung Performance-Measurement
Marktanteile Fachabteilungs- & §21-Datenanalyse
Fallzahlen Portfolioanalyse Kosten-Erlosvergleich
Tragerschaft Business Cases Reimbursement-Szenarien
BettengroRe Potenzialanalyse Marktanteilsentwicklung
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Kennen Sie die Antworten auf diese Fragen?

@ Wie grol} ist das medizinische Marktvolumen in einer bestimmten Region?

@’ Wie kann ein Krankenhaus die wirtschaftliche Performance durch meine Produkte
verbessern und wie hat sich der Erfolg der Klinik nach Einfihrung entwickelt?

@’ Wie lange ist die Amortisationszeit bis zum Break-Even-Point meiner Produkte unter
geltenden Marktbedingungen?
@/ Welche Investitionsparameter sind hierfir ausschlaggebend?

[g Wie hoch ist der Umsatz und die Profitabilitat aus Sicht des KH fir Leistungen mit
unterschiedlichen Med.-Tech. Produkten?
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' Bestes Know-How Uber lhren Absatzmarkt und
= dessen Entwicklung!

' Kundenindividuelle Business Cases fir lhre
= Produkte auf unserer Sales Plattform!

' Unbegrenzte Zugangsmaoglichkeiten fir lhr Sales-, w
= Analytics- oder Marketing-Team! .

Sie haben Interesse oder Fragen?

lhr Ansprechpartner
Maximilian Schmid

Chief Operating Officer (COO)
maximilian.schmid@bindoc.de

BinDoc GmbH | FriedrichstraRe 20 | 95444 Bayreuth
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https://www.linkedin.com/in/maximilian-schmid-825187152/
https://twitter.com/BinDocGmbH
https://www.facebook.com/bindoc/
https://www.bindoc.de/meetings/maximilian-schmid

