Comparacao de recursos do Sales Hub*
INBOUND 2020 atualizado

HubSpHit

SALES HUB STARTER SALES HUB ENTERPRISE

Recursos do portal

Gestdo de contatos

Feed de atividades

Negocios

Pipelines de negdcios (2)
Automacao simples

Tarefas

Insights da empresa

Integracao caixa de entrada
Importar relacionados

E-mail da equipe

Chat ao vivo

Caixa de entrada de conversas (1)
Bots de conversa

Relatérios (padrao)

Multimoedas (5)

Propriedades personalizadas (1000)
Disponivel para iOS/Android

Recursos de usuarios

Filas de tarefas

Roteamento de conversas
Agendamento de e-mail
Rastreamento e notificacbes de e-mail
Modelos de e-mail (1000)

Snippets predefinidos (1000)
Documentos (1000)

Cotacdes (100 por negocio)
Chamadas (500 minutos)

Reunides (1000)

Recursos do portal

Gestdo de contatos
Feed de atividades
Empresas
+ Pagina inicial de contas-alvo
+ Pontuacdao de empresas (25 propriedades)
+ Visdo geral da conta
Negocios
+ Pipelines de negdcios (50)
+ Fluxo de vendas
Tarefas
Insights da empresa
Integracao com caixa de entrada
Importar relacionados
E-mail da equipe
Chat ao vivo
+ Caixa de entradas de conversas (100)
Bots de conversa

Recursos de usuarios

Filas de tarefas

Roteamento de conversas
Agendamento de e-mail
Rastreamento e notificacbes de e-mail
Modelos de e-mail (1000)

Snippets predefinidos (1000)
Documentos (1000)

Cotacoes

+ Propostas gled'/e,

+ Chamadas (1500 minutos)

Reunides (1000)

+ Produtos

+ Assinatura eletronica (30)
+ Links “compre agora”

+ Recomendacodes

+ Sequéncias

+ Criacao de video 1:1

+ Painéis adicionais (25)
+ Multimoedas (200)
Propriedades personalizadas (1000)

+ Objetos personalizados (10) @\[eA'/e)
Disponivel para iOS/Android

+ Previsao §\\[e)'/e]

+ Aprovacoes de orcamentos
+ Transcricao de chamada

+ Manuais

+ Metas avancadas

SALES HUB PROFESSIONAL

Recursos do portal

Gestao de contatos
Feed de atividades
Empresas

+ Pagina inicial de contas-alvo
+ Pontuacao de empresas (5 propriedades)
+ Visdo geral da conta
Negodcios
+ Pipelines de negdcios (15)
+ Fluxo de vendas
Tarefas
Insights da empresa
Integracao com caixa de entrada
Importar relacionados
E-mail da equipe
Chat ao vivo
+ Caixa de entrada de conversas (100)
Bots de conversa
+ Relatérios (1 painel personalizado)
+ Multimoedas (30)
Propriedades personalizadas (1000)
Disponivel para iOS/Android
+ Relatorios personalizados (20)
+ Relatdrios de objetos cruzados
+ Equipes (10)
+ Campos obrigatdrios
+ Gestao de ativos
+ Propriedades calculadas (5)
+ Integracdo com o Sales Navigator do LinkedIn

Recursos de usuarios

Filas de tarefas
Roteamento de conversas
Agendamento de e-mail
Rastreamento e notificacbes de e-mail
Modelos de e-mail (1000)
Snippets predefinidos (1000)
Documentos (1000)
Cotacdes (100 por negdcio)

+ Chamadas (1000 minutos)
Reunidoes (1000)

+ Produtos

+ Assinatura eletrénica (10)

+ Links “compre agora”

+ Recomendacodes

+ Sequéncias

+ Criacao de video 1:1

+ Previsao @\\[e)\/e

+ Relatdrios personalizados (500)

+ Relatdrios de objetos cruzados

+ Equipes (200)

+ Campos obrigatdrios

+ Gestdo de ativos

+ Permissdes no nivel do campo

+ Propriedades calculadas (ilimitado)

+ Integracao com o Sales Navigator do LinkedIn
+ Pontuacao preditiva de leads

+ Bots personalizados

+ Pesquisa de propriedades personalizadas
+ Receita recorrente

+ Integracao com Slack

+ Hierarquia de equipes

+ Login unico

+ Indica funcgdes adicionais quando vocé faz o upgrade do Sales Hub Starter para o Sales Hub Professional/Enterprise

+ Indica funcdes adicionais quando vocé faz o upgrade do Sales Hub Professional para o Sales Hub Enterprise

*Visite http://bit.ly/2JDZrfa para recursos e limites de produtos mais atualizados.




