“|NVID

Gor IT enkelt

Fem nyck :‘itillframgéngsrik e-handel

- ta chansen att uppdatera dig pa vad som galler med
fokus pa utseende, layout och funktionalitet!

Butik och digitala kopkanaler

E:handeln fort?atter att ut\./.eckla.s och for ked]"or och varun'la.rken @ WEBINAR-SERIE
galler det att hanga med. For fysisk handeln galler det att fa ihop

Del1- Képupplevelse

synergierna mellan butik och digitala képkanaler.

Tisdag 3/11

Kanaler och strategi
kL. 10°°-10%°

For varumarken/brands galler det att bestamma sig for hur man pa
basta satt bygger egna forsaljningskanaler for att na sin slutkund. SISTA ANMALNINGSDATUM
Vilka strategier maste man ha som bolag fér att kunna prioritera Fredag 30/10
sina resurser pa basta satt? S

Kunskap och inspiration

Vi pa INVID och var samarbetspartner Jetshop bjuder in till en
webinar-serie dar olika spetskompetens-medarbetare inom
Jetshop erbjuder kunskap och inspiration for att navigera i en
allt mer foranderlig detaljhandelsvarld.

Vivillinformera dig om de senaste trenderna inom e-handel
och hur du kan utveckla din forsaljning mot privatkunder via
fem olika nycklar.

Ledande aktér med smidig Pyramid-integration

Webinaren kommer att fokusera pa kund/képupplevelsen i
just Jetshop som ar en ledande e-handelsleverantér och som
ar smidig att integrera med Pyramid. Jetshop administreras
ocksa inifran Pyramid.

VGV —



Webinar-serie
Webinar-serien bestar av totalt fem aktiviteter dar vi presenterar en framgangsnyckel per webinar
enligt nedanstaende forteckning.

» Tisdagen den 3/11 Képupplevelse

» Tisdagen den 10/11: Hur skapar vi en relevant och aktuell upplevelse som leder till kdp
och djupare relationer med var kund?

» Tisdagen den17/17: Synergier mellan kanaler
» Tisdagen den 1/12: Automatiseringar — integrationer
» Tisdagen den 8/12: Hallbarhet

Agenda for detta webinar

Under just detta webinar, den 3/11, kommer vi att koncentrera oss pa Kopupplevelsen och har foljer den
preliminara agendan;

Introduktion

Trender och insikter

Kopupplevelse

- Vad skall man tanka pa?
- Olikheter Branscher, Kundgrupper, skillnad mellan B2C och BZ2B
- Produkt eller innehall?

Avslutning - Q/A:

Anmalan senast 30 oktober Fragor?

Kann dig varmt valkommen att registrera Missa inte att kontakta

din anmalan till denna utvecklande aktivitet INVIDs Tina Johansson
senast fredagen den 30/10 via lanken nedan om du har nagra fragor kring
(Internet Explorer stodjs inte fullt ut, vanli- aktiviteten via foljande

gen anvand darfor hellre en annan webbla- alternativa kontaktuppgifter:

sare nar du besoker den aktuella sidan):

» Tel0370-303756
l »  tina.johanssonEinvid.se

»  https://content.invid.se/fem-nycklar-del-1-kopupplevelse

Varmt valkommen med din anmalan!
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